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Zawodoznawstwo-wybrane aspekty 
 

Kogo potrzebuje współczesny rynek pracy? 
 

Załącznik nr 4  

 

 

Informacje o zawodzie  dealer aktywów finansowych 

 

Opis 

W imieniu i na rzecz własnego banku lub instytucji finansowej zawiera transakcje na rynku 

finansowym z bankami centralnymi, komercyjnymi, inwestycyjnymi, instytucjami 

finansowymi i innymi klientami; zarządza aktywami i pasywami oraz płynnością finansową 

banku lub instytucji finansowej, w celu zwiększenia dochodu lub w przypadku banku 

centralnego - realizacji polityki pieniężnej. 

Zadania 

 przeprowadzanie operacji rynku pieniężnego, tj. przyjmowanie i rozmieszczanie 
środków w formie depozytów, zawieranie transakcji swap, forward against forward, 
FRA, dokonywanie operacji typu repo i reverse repo itp., w celu maksymalizacji 
dochodu oraz zabezpieczenia się przed ryzykiem niekorzystnej zmiany stóp 
procentowych; 

 przeprowadzanie operacji w papierach wartościowych i pochodnych; 
 przeprowadzanie operacji walutowych (arbitrażowych), tj. kupno/sprzedaż walut (z 

dostawą natychmiastową oraz terminowych), w celu utrzymania właściwej struktury 
walutowej i uzyskania dodatkowego dochodu z tytułu operacji spekulacyjnych; 

 przeprowadzanie operacji zabezpieczających przed ryzykiem kursowym, takich jak: 
opcje, futures, transakcje terminowe; 

 analizowanie i prognozowanie zmian na rynkach finansowych. 

W Polsce dealer aktywów finansowych zarabia 13300 PLN brutto. Po odliczeniu składek na 

ZUS, NFZ i podatku daje to pensję netto w wysokości 9333.68 PLN.  
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kierunek: Finanse i rachunkowość 
specjalność: Doradca finansowy 

studia II stopnia (2-letnie magisterskie) 
- stacjonarne 

studia II stopnia (2-letnie magisterskie) 
- niestacjonarne 

Celem studiów na specjalności Doradca finansowy jest kształcenie wysokiej klasy 
specjalistów w zakresie zarządzania portfelem inwestycji klienta, szeroko rozumianego 
doradztwa inwestycyjnego, wyceny papierów wartościowych i prognozowania sytuacji na 
rynkach finansowych. 
 
Program studiów na specjalności Doradca finansowy jest dostosowany do zmian 
proponowanych przez Komisję Nadzoru Finansowego, które mają na celu odróżnienie 
specjalistów w zakresie zarządzania finansami od niewykwalifikowanych sprzedawców 
produktów finansowych. 
Program specjalności będzie realizowany przy wsparciu i udziale menedżerów 
przedsiębiorstw z sektora finansowego, instytucji otoczenia biznesowego oraz 
doświadczonych pracowników banków, domów maklerskich i funduszy inwestycyjnych. 
 
Absolwenci specjalności Doradca finansowy znajdą zatrudnienie jako eksperci w zakresie 
zarządzania finansami, a w szczególności wykonujący zawody: doradca finansowy, analityk 
giełdowy, specjalista zarządzania ryzykiem, dealer aktywów finansowych. 
 
Absolwenci specjalności Doradca finansowy będą predysponowani do ubiegania się o 
uzyskanie certyfikatów w zakresie zarządzania inwestycjami kapitałowymi (makler papierów 
wartościowych, doradca inwestycyjny, CFA) - program nauczania obejmuje zagadnienia 
znajdujące się w wymaganiach stawianych przez Komisję Nadzoru Finansowego w zakresie 
egzaminów na licencje maklera papierów wartościowych i doradcy inwestycyjnego. 

 

 


